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UNTERNEHMENSTRANSAKTIONEN

Beratung bei der Durchfiihrung von VerdauBerungsprozessen

< Abstimmung mit dem Auftraggeber / Verkaufer iiber dessen Ziele beim Unternehmensverkauf
< Auktionsverfahren oder Einzelansprache

< Analyse des Unternehmens im Vorfeld des Verkaufs zwecks Optimierung

< Unternehmenshewertung

= Durchfiihrung einer Vendor Due Diligence

< Screening potenzieller Kaufer (Long-List) sowie deren gemeinsame Bewertung (Short List)
< (vertrauliche) Ansprache der maglichen Kaufer

¢ Erstellung einer Erstprasentation

< Vorbereitung und Durchfiihrung der Due Diligence

< Verhandlungsfiihrung mit Interessenten

< Begleitung / Moderation / Fiihrung des Verkaufsprozesses bis zum Closing

< Kommunikationsberatung

Beratung bei der Durchfiihrung von Erwerbsprozessen

< Abstimmung mit dem Auftraggeber/ Kaufer iiber dessen Ziele beim Unternehmenskauf

< Screening derin Frage kommenden Zieladressen (Long-List) sowie deren gemeinsame Bewertung (Short-List)
o (vertrauliche) Erstkontakte zu den maglichen Verkaufern

< finale Festlegung der Zielgesellschaft(en)

< Verhandlungen mit den Verkaufern

o Festlegung Transaktionsstruktur

< Erarbeitung von Finanzierungskonzepten und deren Umsetzung

< Begleitung / Moderation / Fiihrung des Erwerbsprozesses bis zum Closing

< Kommunikationsberatung

o Integrationsberatung
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